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Ngân hàng nào sở hữu nhiều chính sách ưu tiên dành 
cho các ngành chuyên biệt
16:37 06/01/2025 
Tác giả: Đang cập nhật

Doanh nghiệp hoạt động trong các lĩnh vực như: dược phẩm, vật tư và thiết bị y tế, 

ngành gạo và ngành dệt may, các doanh nghiệp mua, thuê bất động sản khu công 

nghiệp nhận được rất nhiều chính sách ưu đãi từ VPBank.

Đây là một trong những ngân hàng tích cực nhất trên thị trường cung cấp chính sách ưu đãi cho

doanh nghiệp với đa dạng lĩnh vực ngành nghề. Việc cung cấp chính sách ưu đãi cho những ngành

sản xuất, thương mại đặc thù là cách để các ngân hàng minh chứng cho cam kết đồng hành cùng

với doanh nghiệp, lực lượng có đóng góp lớn nhất vào nền kinh tế. Thường thì mỗi ngân hàng sẽ

tập trung cung cấp chính sách ưu tiên cho một số lĩnh vực nhất định, vừa giúp tiết kiệm chi phí và

đồng thời cũng tối ưu hóa nguồn lực hơn so với việc áp dụng dàn trải.

Với lợi thế là ngân hàng tiên phong trong việc hỗ trợ doanh nghiệp SME hơn 10 năm qua, VPBank

thấu hiểu và tự tin cung cấp hàng loạt các giải pháp phù hợp với từng lĩnh vực ngành nghề, để

đảm bảo khách hàng dễ tiếp cận chính sách và lợi ích để kịp thời thiết lập phương án sản xuất,

kinh doanh một cách hiệu quả và có thể thích nghi với những đợt biến động của thị trường.

Đơn cử như chính sách dành cho khối doanh nghiệp hoạt động trong các khu chế xuất, khu công

nghiệp, cụm công nghiệp (KCN, CCN). VPBank là ngân hàng đầu tiên trên thị trường triển khai gói

cho vay vốn thuê, mua bất động sản cho các doanh nghiệp (DN) hoạt động tại các khu vực này với

lãi suất chỉ từ 0,6%/tháng. Đối với các DN vay với mục đích đầu tư, xây dựng, sửa chữa nhà xưởng

sẽ được hưởng ân hạn trả gốc lên đến 18 tháng, giúp DN ổn định dòng tiền, giảm áp lực thanh toán

gốc để tập trung vào mục đích xây dựng, sửa chữa…; còn với mục đích bổ sung vốn lưu động thì

có cơ chế lãi suất hấp dẫn, ưu đãi giảm lãi suất hơn các khoản vay thông thường.



Điểm đặc biệt hơn nữa là chính sách ưu đãi này của VPBank chấp nhận tài sản đảm bảo (TSĐB) là

hợp đồng thuê/mua BĐS KCN, CCN, với hạn mức cho vay lên tới 70% giá trị hợp đồng và thời hạn

vay lên tới 20 năm. 

Đối với DN sản xuất kinh doanh, cung ứng trong ngành gạo, VPBank cung cấp giải pháp cấp tín

dụng vay vốn, phát hành thư tín dụng, bảo lãnh, chiết khấu, thấu chi, bao thanh toán … cho hoạt

động sản xuất, kinh doanh, xuất khẩu lúa gạo thông thường hoặc theo các chương trình thu mua

lúa gạo dự trữ quốc gia.

Các doanh nghiệp xuất khẩu gạo có doanh thu lớn được cấp hạn mức với phần giá trị hạn mức

không tài sản bảo đảm tối đa lên tới 50 tỷ đồng, đồng thời, hạn mức này sẽ được tăng lên tối đa tới

150 tỷ đồng, trường hợp khách hàng bổ sung thế chấp thêm phần tài sản bảo đảm là quyền đòi nợ

hình thành trong tương lai. 

Với các doanh nghiệp cung ứng, kinh doanh khác, các tỷ lệ tương ứng là 10 tỷ đồng đối với phần

giá trị hạn mức không tài sản bảo đảm & 70 tỷ đồng đối với phần hạn mức không tài sản bảo đảm

và có bổ sung thế chấp quyền đòi nợ hình thành trong tương lai.

Có thể thấy năm 2024,  Việt Nam có sự đột phá về xuất khẩu gạo và cần giữ vững vị thế trong

những năm tiếp theo. Theo dự báo, năm 2025 xuất khẩu gạo sẽ gặp nhiều thách thức hơn so với



năm 2024 vì nguồn cung gạo thế giới sẽ dồi dào hơn, sự cạnh tranh cũng sẽ khốc liệt hơn. Các

doanh nghiệp sẽ cần đầu tư về chất lượng sản phẩm, tăng cường các giống lúa chất lượng cao,

ứng phó với hạn mặn và biến đổi khí hậu…. Theo đó, việc tạo chính sách hỗ trợ ngành gạo của các

ngân hàng là điều hết sức cần thiết giúp doanh nghiệp linh hoạt trong chiến lược sản xuất và xuất

khẩu của mình.

Chính sách hỗ trợ cho các doanh nghiệp hoạt động trong ngành dệt may cũng được VPBank kịp

thời bổ sung vào danh mục ưu đãi. Theo đó, kể từ tháng 7/2024, doanh nghiệp dệt may được

VPBank xét cấp hạn mức tín dụng lên tới 100 tỷ đồng, nếu doanh nghiệp thế chấp bằng quyền đòi

nợ hình thành trong tương lai, hoặc trường hợp doanh nghiệp thiếu tài sản bảo đảm thì vẫn có cơ

sở được xét duyệt cấp hạn mức một cách linh hoạt. Trường hợp doanh nghiệp có TSBĐ là quyền

đòi nợ từ các hợp đồng gia công đầu ra thì tỷ lệ cấp hạn mức lên tới 80% giá trị hợp đồng. Nếu

doanh nghiệp thế chấp bằng bất động sản và quyền sử dụng đất thì hạn mức được tăng thêm

10%. Mục đích phê duyệt vay vốn rất đa dạng, từ mua sắm máy móc thiết bị, đầu tư nhà xưởng

đến bổ sung vốn lưu động đều được xét duyệt để cấp hạn mức cao tại VPBank. 

Lĩnh vực dược phẩm, vật tư và thiết bị y tế cũng nhận được sự “trợ lực” đặc biệt đến từ VPBank.

Với các doanh nghiệp có thâm niên hoạt động, tỷ lệ phần giá trị hạn mức tín chấp tối đa được cấp

tương đương 20% doanh thu của năm liền trước, cao nhất lên tới 50 tỷ đồng hoặc lên tới 100 tỷ

đồng (nếu doanh nghiệp cung cấp bổ sung tài sản bảo đảm là quyền đòi nợ hình thành trong tương

lai).

Doanh nghiệp có thể lựa chọn giải pháp cấp tín dụng phù hợp với đặc thù hoạt động kinh doanh

của mình, như dùng sản phẩm bảo lãnh dự thầu khi tham gia đấu thầu cấp thuốc, thiết bị y tế định

kỳ hàng năm, hay phát hành thư tín dụng, phát hành bảo lãnh, bao thanh toán với hoạt động cung

cấp dược, vật tư và thiết bị y tế tới các bệnh viện. Với gói tài trợ bao thanh toán, doanh nghiệp có

thể đề xuất tài trợ  tới 95% giá trị hóa đơn, hoặc bảo lãnh dự thầu, bảo lãnh thực hiện hợp đồng

(với tỷ lệ thiếu TSBD được chấp thuận lên tới 100%). Đặc biệt, nếu sử dụng sản phẩm phát hành

LC (thư tín dụng), DN chỉ cần ký quỹ từ 5-10%..

Đây là những điều kiện vô cùng ưu đãi mà một tổ chức tài chính như VPBank cung cấp cho cả

khách hàng hiện hữu lẫn khách hàng mới của mình, dù việc vận hành và kiểm soát rủi ro không hề

đơn giản.

“Từ kinh nghiệm dày dặn trong việc cung cấp dịch vụ tài chính cho khối doanh nghiệp, VPBank có



thể triển khai áp dụng hàng loạt chính sách ưu đãi dành cho đa dạng các ngành. Bên cạnh đó, việc

thường xuyên gần gũi, lắng nghe chia sẻ của các doanh nghiệp  là động lực giúp VPBank hoàn

thiện các chính sách sản phẩm của mình. Kinh nghiệm vận hành cộng với đội ngũ kinh doanh thiện

chiến và có năng lực tư duy cao đã giúp cho VPBank không chỉ tự tin triển khai chính sách tốt nhất

thị trường mà còn kiểm soát rủi ro một cách hiệu quả. Trong tương lai, tổ chức tài chính nào càng

linh hoạt trong chính sách sản phẩm thì sẽ càng có cơ hội chiếm lĩnh thị trường”, đại diện lãnh đạo

VPBank cho biết.

Doanh nghiệp quan tâm đến các chính sách sản phẩm của VPBank có thể tham khảo thông tin chi

tiết tại https://smeconnect.vpbank.com.vn/dangky/vay-doanh-nghiep-nganh hoặc liên hệ với tổng

đài 1900 234 568 để được tư vấn.

Lan Chi
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